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&) OBIETIVO

Nuestro principal objetivo es incrementar las acciones de nuestra firma 2 en nuestra
industria 21RET112023_NL210 en el simulador Tempomatic de LABSAG.
Donde el valor inicial de la accion es 9,76 y esperamos sobre pasar el 19,00 en valor de

acciones al concluir el reto.
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KD DIAGNOSTICO

e Realizamos un Diagnostico de la empresa ya que nos ofrece una perspectiva realista de la empresa
para poder mejorar el resultado empresarial.

INVENTARIO DE PRODUCTO Concepto Area1 Area2 Area3 Total
TERMINADO 1. Inventario Inicial 743. 0. 0. 743
En cuanto al inventario contamos con . .
18000 unidades producidas mas un 2. Unidades Producidas 18000. 0. 0. 18000.
saldo anterior de 743 .por lo cual 3. Unidades Disponibles 18743. 0. 0. 18743.
contamos con unidades disponibles 4. Unid. Recibidas de otras Areas 0. 6000. 5000. 11000.
de 18743 para la venta. , 5.Unid. Enviadas otras Areas ~ 11000. 0. 0. 11000.
Respecto a las unidades transferidas - - -
de 11000 al area 2 se transfirieron 6. Unidades Disponibles p/Venta 7743. 6000. 5000. 18743.
6000 unidades y en el area 3 se 7. Unidades Vendidas 7743. 4206. 3605. 15554.
tLra”ﬁriO 5000 lé”idadels- o 8. Inventario Final (Actual) 0. 1794. 1395. 3189.

0 que se vendio en el trimester 8 fue X X

“ 9. Ventas Perdidas (Unidades)  28. 0. 0.

1554 por lo cual temenos un saldo de
3180.




DIAGNOSTICO

ANALISIS DE COSTOS Concepto Area1 Area2 Area3 Total Tasa Gastos

ADMINISTRATIVAS Y VENTAS 1. Vendedores Contratados (Costo = 1100.) 1. 4600. 4600.
Para esté trimestre 8 se contrata a un .

vendedor que estara listo para el 2. Vendedores en Entrenamiento 2. 3500. 7000.
trimestre 10 ,contamos también con 2 3. Vendedores en Operacién 6. 2 2 10. 3500. 35000.
vendedores en entrenamiento y 10 4 pargana) Total Ventas 13. 3585. 46600,
ya van operando .

En cuanto a pub|_|c|dad nacional se 5. Publicidad Nacional 11.  3000. 33000,
hizo la compra de 11 paginas que 6. Publicidad Local q 4 3, 16. 000. 14400,
beneficiara en las 3 areas y tambiéen ,

en los siguientes trimestres gy 10. 7. Mejoras Producto (1&D) 1. 10000. 10000.
En cuanto a la publicidad local se 8. Info. Mercado 8500.
hizo la compra de 16 paginas yaque g Gastos Administrativos 25000.
Su ventaja es su concentracion de

esfuerzo,en mejoras de producto solo  10. Total Gastos Administrativos y de Ventas 137500.
se hizo una. 11. Vendedores Perdidos (Prox. Trim.) 1.

Tambien en este trimester perdimos
un vendedor.




DIAGNOSTI

Ingreso Efectivo 'IIE'::es‘tre Total %::;astre Total

:Ir.ri:zilrveo Existente al Inicio del 06908, 58660.

2. Colecta de Cuentas por Cobrar 605101. 541128.

3. Acciones, Bonos y Ventas de las o 0.

Plantas

4. Total Efectivo Disponible 702099. 'sr‘r;i::si} e(;"'AS [CEcelaalentacBitnnte
Ingreso Efectivo Este Trimestre Total Sgte. Trimestre Total
5. Compra Materia Prima 161600. 163600.

6. Intereses p/ Corto Plazo 3081. 3750. (Tasa Intereses = 11.50)

7. Intereses Sobre Bonos (LP) 12600. 10800.

8. Pago de Dividendos 0. 0.

9. Impuestos Pagados 0. -52604.

10. Retiro de Bonos y Acciones 80000. 80000.

11. Pagos por Plantas 0. 0.

12. Préstamo C. Plazo + Pagos Inversién 107172. 75000.

13. Gasto Mano de Obra + Indirectos 246000.
14. Costo de Inventario y Almacén 45486.
15. Gastos Administrativos y de Ventas  137500.

16. Total Egresos 793439. 280546.
17. Saldo Neto en Caja -91340.
18. Préstamos a Corto Plazo 150000.

19. Saldo en Caja al Final del Trimestre 58660. 319242,

CoO

FLUJO DE CAJA

Nuestro total efectivo disponible es
de 599.788 es mas el 10% del tema de
ventas para el proximo trimestre
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La estrategia empleada es LIDERAZGO EN COSTOS

® |a estrategia de liderazgo en costes consiste en fabricar con costes inferiores a los de los
competidores un producto o servicio semejante. La ventaja en costes nos permitira a la empresa reducir
sus precios hasta incluso llegar a anular el margen de su competidor directo.

® Implantando una posicion de costes bajos la empresa lograra rendimientos mayores, con la que tener
ventaja competitiva, es decir, la capacidad de diferenciarse, también ante cualquier proceso de la
cadena de produccion. Con esta estrategia la empresa se posiciona frente a la competencia.

® Desarrollar esfuerzos de comercializacion en el area 1 por que la planta de produccion se encuentra en
esta area, logrando optimizar los costos de operaciones los cuales seria reduccion de costos de

almacenamiento y transferencia de productos terminados a las otras areas.
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PARTE 1
‘ 8 ‘ 6 ‘4 |E| 3 | 2 | 1 V‘ 4w 41\" AUV‘
AREAT AREA2 AREA3 HREA1 AREA2 AREA3 AREAT AREA2 AREA3
#de pagna de publicidad nacional (@) - . Nimero d mejorss l procuco (@)
Nimero de piginas de publicidad focal () Mimero de vendedores ) Prece @
|2 | 5150 ‘ 5000 10150 | ‘1EI|5C | ‘
ARERT AREA2 AREA3 AREAT AREA2 AREA3
#de vendedores contratades (@) £ 7] Total ransferides @) -
Unidades wransferdas hacia (@) Unidades Tansferidas desde )
PARTE 3
20000 | | | | ‘Wﬂﬂﬂﬂ | | ‘ |
#REAT ARERD 48583 AREAT AREAR2 AREAT
Pedido de préstamo & cortoplazy () Totalpagado e préstamo a coro plazo (@) % de ganancia or dvidendo @@ Dividendo o accion en cemtaves ()
Material ordenado en uridades () Planta orenadss/unidades consmidas ()
PARTE 4

FELT AREA REA3 3
- Depisitos enDilares @) R enDisres ()
Oorerosde produccidn despedicos (@) Suspensiin de rabajadores (@)

(1200 | | ‘

Precio Fracio
e + isd en D s del primes pago (5% 7im g pimer pago {5 Camidad e oros pagas ares por prime
Nimera iy Canticsd en Dilares Interés por a0 x 100 Cantidad delprimes pago %) “rim e primes pago (se) amidd e omos peges Pagos eas por primer bang
Emisidn de zovores () Hooanes retradas (@) Bonos Emisiony Pago (@)
PARTE &
| v | \ \ |
Freci de vems Depreciacion scumia i Capacidzd en nidaces Preciode compra ires Cepacided en unidass
Venta de plantz @) Comara de planz I

25000

Costo de informacida ambiental Estudios/infomacidn ambiental

UNICEN
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ESTRATEGIA

® Se deja de comprar publicidad
nacional debido a que ya se posee del
anterior trimestre, se aumenta la
publicidad local para maximizar las
ventas en cada area

e Se determina realizar una mejora del
producto

e Se decide trabajar con horas extras con
un total 1200 kits.

® Se contrata 2 vendedores para
aumentar los esfuerzos de
comercializacion.

e Se contrata 2 obreros para poder cubrir
los puestos de desercion laboral.

e Solicitamos un préstamo a corto plazo
por 100000.-

e Se solicita informacion para el
pronostico de ventas siguientes 4
trimestres.
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&3 DECISION

PARTE1
ESTRATEGIA
[ ] -
. N 5 AREAT AREAZ AREA 3 AREA1 AREA2 AREA3 . P I AREAT AREAZ AREA S . Se reduce l,a pub[lcldad l.ocal. en
#depignaceputicidsdnscind @ Nimero de péginas de publicided local (@) Nimero de vendedores @) e 0 Presio @ . . .
cada area para optimizar los costos.
PARTE 2 .
e Se focaliza los esfuerzos de
| ] [ || s — [ — | [ ] i“";w || — N | comercializacion en el area 1 con
#de vendedores contatados @) #de vendedores cespecios @) - Tote tranefeids @) Ui @ mas ven d e d ores en e St a a'r ea.
FaFE S ® Se determina realizar una mejora del
e e [ ] [ ] [ s producto
- M“m‘mﬂi:i:umdes o»\nm AR:;‘W - ﬂa!/:'::discnnS[vu‘ mgm é tlazo @ Totalpagado del préstamo s cono plazo. @) % ganancia por ividendo @) Divdendo por accién en cenavos. @) o Se tra baJa con [a ca pacldad tota[ en
PARTE produccion.
(1] C L JTC IO T [ CJTCI[CI[CT]| * Secontrata2obreros para poder
AREAT AREAZ AREAZ AREA1 AREAZ AREA 3 AREAT AREAZ AREAZ henési - 0 N 0 A1 A2 A3 Cubrir l_OS puestos de desercic’)n
Produccidntotelen unidades @ Obreros de produccicn ordenados @) Obreros de praduccicn despecidos @) Suspensicn de rabijacores @) [a bora [
p— e Serealiza el pago de dividendos
N O O O [ ] [ ] [ ] [ [ ] para volver mas atractivo una accion
Nimero (D:"':‘V”DS) Nimero [cx‘;) Cantidad en Dares Inerés porafiox 100 Cantidac del pimer pago (53) Trim e primer pago (sqte Cartidad de otros psgos Pagos axtras por priverbora |. d
Emisicn de acciones @ Actiones retiradas @) Bonos: Emisidny Pago @ en el mercado
® Se pide 12600 kits optimizar costos
L] L] l ’] L] L] L]
Precio de venta Depreciacion acumulada Area Capacidad en unidades Precio de compra Hrea Capacidad en unidades
Vents deplanta @ Compra deplantz @
ESTUDIOS / INFORMACION AMBIENTAL
[—] * ‘ ’ ‘ ¢ ‘ ! : | ‘ ¢ ‘ ! ‘ [ 50L0 CONSULTA
Costode informacion ambiental Estudios/Informacicn ambiental
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PARTE 1

L] ] L J Ik ] wd] o] o~

3 AREAT AREAZ AREA3 AREAT AREA2 AREA3 . AREAT AREAZ AREA3
# de pégina de publcidad nacionl Q) Nimero demejoras ol producto. @
Nimero de paginas de publicidad local @) Nimero de vendedores @) Precio @)
PARTE 2
l l l ] l2724 l [3726 l [6450 I [6450 l [ I ]
AREAT AREAZ AREAS AREA 1 AREA2 AREAS
7] %] Total transferidas (@)
Unidedes transferidas hecia (@) Unidades transferidas desde (@)

PARTE3

17000

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

AREAT

AREAZ

AREAS

AREAT

AREAZ

AREA3

Pedido de préstamo  corto plazo 0

Total pagado del préstamo a corto plazo 0

‘s ganencia por dividendo @)

Material ordenado en unidades 0

Planta ardenadas/unidades construidas 0

Dividends por sccién en cemavos @

PARTE 4

18000

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

L1 ]

[

[ ]

[

[ ]

AREAT

AREAZ

AREAZ

AREAT

AREAD

AREA3 AREA1

AREA2 AREAZ

Produceitn total en unidades (@)

Obreros de proguccion ordenados @)

Obreros d produscion despedidos (@)

Depésitos en Ddlares @

[

Al

A2 A3

Suspensicn de trabsjadores (@)

PARTE §

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

200000

10000

10000

160000

Nimero

Precio
(centavos)

Ndmero

Precio
(centavos)

Cantidad en Ddlares

Interés por afio 100

Cartidad del primer pago (5%)

Trim de primer pago (sgte)

Cantidad

pag

prmer bono

Emisicn de acciones )

Acciones reti

radas @

Bonos: Emision y Pego @)

L]

[ ]

[

L]

[ ]

Precio de venta

Depreciacién acumulada

Arza

Precio de compra

Area

Capecidad en unidzdes

Verta de planta (@)

Compra de planta )

=

{5 S0LO CONSULTA

Costo de informacién ambiental

Estudios Informacion ambiental

UNICEN

Comprome’rida con fu Futuro Labora

ESTRATEGIA
® Se mantiene la publicidad local en
cada area.

® Mayo esfuerzos de comercializacion
en el area 1 con mas vendedores en
esta area total 14 vendedores.

® Se determinarealizar una mejora del
producto

® Se trabaja con la capacidad total en
produccion.

® Se contrata 2 obreros para poder
cubrir los puestos de desercion
laboral.

® Elprecioesreducidoenelareala$

36 con el fin de vender el sobre stock
de productos terminados

Se pide la ampliacion de planta

Se realiza el pago de dividendos para
volver mas atractivo una accion en el
mercado

Se pide 17000 kits optimizar costos
Solicitamos un bono de 200000.-
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PARTE 1
[ |
AREAT AREA2 AREAS ARERT AREAZ AREAS AREA T AREA? AREA S
#de pégina e publicided necions! @) Nmero demejorss ol producte. @)
Nimero de pigins b= pusicidas ocsl @) Nimero de vendedores @) Precio @
PARTE 2
[ ] L] [ [0 J o J = JIL JIL ]
ARERT ARER2 AREA AREAT AREA2 AREAS
#devendzdores conrados @ #devendedores despedidos @) Totalvansferices
Unidsdes transferides hacia @) Unidaces rnsferidas cesde (@)
PARTE 3
AEAT AREAZ AREAS AREAT AREA? AREAS
: Pz @ Totalpagado de préstemo s cort plezo @ % de ganancia por divdenco @ Dividendo poraccién en cemaios @)
Matere oensc =n widscs @) Plrts ordenadssunidades construidss @)
PARTE 4
AREAT 1GEAZ AREAS AREAT AREAZ AREA S ARERT AREA? 1EAS R B A1 Az A3

Produccibn total en unidades (@)

Obreros de produccin ordenados @

Obreros de prodcein despedicos )

0

Suspensin e rabsjedorss @

PARTE 5

i
|
i
i
i
]
i
i
i
]

Nimero

Frecio
(centavos)

Nimero

Frecio
(cemavos)

Cantidad en Délares

Interés por afox 100

Cantidad el primer pago (5%)

Trim de primer pago (sqte)

Cantidad de otros pagos

Pagos exas por primer bono

Emisidn de acciones @)

Acciones refiradas @)

Bones: Emisidn y Pago @

PARTE 6

L}

L] l

[}

L]

[}

Frecio de venta

Depreciacion acumulads

Ares

Capacidad en unidades

Precio de compra

ez

Capacidad en unidades

Venta de planta @

Compra de planta @

ESTUDIOS / INFORMACION AMBIENTAL

L}

Costo de informacién ambiental

Estudios/Informacion ambiental

UNICEN

Comprome’rida con fu Futuro Labora

ESTRATEGIA

® Mayor esfuerzo de comercializacion
en el area 1 con mas vendedores en
esta area total 13 vendedores.

Se mantiene la publicidad local en
cada area.

los esfuerzos de comercializacion
estan en el area 1 con mas
vendedores en esta area.

Se determina realizar una mejora del
producto

Se trabaja con la capacidad total en
produccion.

Se contrata 2 obreros para poder
cubrir los puestos de desercion
laboral.

El precio se eleva en todas las areas
a$42

Se realiza el pago de dividendos para
volver mas atractivo una accion-en-el
mercado

Se pide 18000 kits optimizar costos.
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PARTE1

] ] L JJb Tk ] av] o] [a~

AREA1 AREA2 AREA3 AREAT AREA2 AREAZ AREAT AREAZ AREA3
#0 pigina de 7] Nimero demejoras al producto (@)
Nimero de péginas de publicidad local (@) Nimero de vendedores ) Precio @)
PARTE2
l ] l | £ s | faw ] ]| | ]
AREAT AREAZ AREA3 AREAT AREAZ AREA3
#devendedores contratedos @ soe 9 Total transferides @)
Unidades wansferidas hacia (@) Uridades transferdas desde (@)

PARTE3
[ C LI C I [ — —
AREA1 AREA2 AREA3 AREAT AREA 2 AREA3 | | |
Pedida de présts o plezo @) Total pagado del préstemo a cortoplazo @) % de ganancia por dvidendo @) Dividendo por accidn en centavos (@)
Material ordenado en unidades 0 Plana ordenadas;/unidades construidas 0
PARTE4
18000 2 60000 D
AREAT AREA2 AREA3 AREA 1 AREA2 AREA3 AREAT AREA2 AREA3 | . ; Al A2 A3
Depdsitos enDdlares @ Retiro en Ddlares (@)
Produccicn total en unidades 0 Obreros de produccion ordenados 0 Obreros de produccion despedidos 0 ‘Suspensidn de trabajadores 0

PARTES

I I |

[ ]

[ ]

[ ]

[ ] [ ]

[ ]

[ ]

Precio

Nimero
(centavos)

Nimero

Frecio
(centavos)

Cantidad en Dolares

Ierés por afo 100

Cantidzd del primer pago (5%) Tiim de primer pago (sgte)

Canticad de otros pagos

Pagos extras por primer bono

Emisicn de acciones @

Acciones retiradas @)

Bonos: Emisiény Pago @

PARTE6

[}

L] I

[ ]

L]

[}

Precio de venta

Deprecizcion ecumulada hiea

Capecidad en unidades Preciode compra Kea

Capacidad en unidades

Venta de planta @

Compra de planta @

ESTUDIOS / INFORMACION AMBIENTAL

L

‘ ’ ‘ '

‘ | ' ‘

| 5010 CONSULT

Costo de informacién ambiental

Estudios/Informacién ambiental

i

UNICEN
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ESTRATEGIA
® Mayor esfuerzo de comercializacion

en el area 1 con mas vendedores en
esta area total 13 vendedores.

Se determina realizar una mejora del
producto

Se trabaja con la capacidad total en
produccion.

Se contrata 2 obreros para poder
cubrir los puestos de desercion
laboral.

El precio esreducidoenelarea1a $
38 con el fin de vender el sobre stock
de productos terminados en esta
area.

Se realiza el pago de dividendos para
volver mas atractivo una accion en el
mercado

Se pide 20000 kits para tener sobre
inventario.

Se realiza un deposito de $60000.-
para obtener intereses.
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&3 DECISION

i I -3 -2 -z : -z -2 -u v v "y e
AREAT AREAZ AREAS ARER1 AREA2 AREA3 AREAT AREAZ AREAS
#d pagina de publicidad nacionsl @) joras ol poducte. @)
Nimero de paginas depublicidad local (@) Nimero de vendedores @) Precio @
PARTE2
l l l || 1o J[EE | o J e ] | l
AREAT 2REA2 AREA3 REAT AREA 2 AREAS
#de vendedores contratados @ #de vendedores despedicos (@) Totaltansferides @)
Unidades transfercs hicis @) Unidsdes transferices cesce @)

PARTE3

o ] [ [

[ ]

[ 1]

[ ]

L]

[ ]

[ ]

AREAT

AREAZ

AREAZ

AREAT

AREAZ

AREA3

Pedico de préstamo a corto plazo @

Material ordenado en unidades 0

Plama ordenadas,/unidades construidas 0

Total pagado del préstamoa corto plazo @

% de ganancia por dividendo @)

Divdendo por acciénen cemavos @)

Produccion total enunidades @)

Obreros de producion ordenados (@)

Obreros de producidn despedidos (@)

Depésitos en bélres @)

Retiro en Délares @)

PARTE 4
AREAT AREAZ AREAZ AREAT AREAZ AREAZ AREAT AREAZ AREAS Al A2 Az

Suspensidn de trabajadores (@)

PARTE §

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

[ ]

L]

[ ]

L]

[ ]

[ ]

Nimero

Precio
(cemavos)

Nimero

Precio
(centavos)

Cantidad en Dolares

Interés por afiox 100

Cantidzd cel primer pag (5%)

Trim de primer pago (sqte)

Cantidad ce otros pagos

Pagos extras por primer bono

Emisicn de acciones @)

Acciones retiradas (@)

Bonos: Emisiény Pago @

L]

L] l

[ ]

L]

L]

Precio de venta

Depreciacion acumulada

Area

Preciode compre

Area

Capecidad en unidzdes

Venta de plantz @

Comprade plantz @

]

Costo de informacicn ambiental

Estudios/Informacién ambiental

UNICEN

Comprome’rida con fu Futuro Labora

ESTRATEGIA

® Sereduce esfuerzo de publicidad
comercializacion en todas las area de
la empresa, se tiene vendedores en
esta area total 13 vendedores pero
con mas vendedores en el area 1.

® Se trabaja con la capacidad total en
produccion 18000.-.

® Se contrata 5 obreros para poder
trabajar con 19 cuadrillas.

® Elprecio seincrementaen todas las
areas con el fin acopiar productos
terminados

® Se realiza el pago de dividendos para
volver mas atractivo una accion en el
mercado

® Se pide 18000 kits optimizar costos

e Se realiza un deposito de $ 80000-

para obtener intereses.
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DECISION

PARTE 1

ESTRATEGIA
l | L] L ]k Tk ] i I SR Gk ® Seincrementan los esfuerzo de

AREAT AREAZ AREAZ AREA AREAZ AREA3 . AREAT AREAZ AREAS

#de pégina de publicidad nacional (@ e e s e oo @ Nimeogevenidoes ) joras &l preducto @ e @ pubhqdad y ComerC|al|ZaC|On en e[
PARTE? area 1 de la empresa, se tiene
X—‘ [ l [ Hmuu l [euo l Imuo l [mnu ] [ l I l vendedores en esta area total 13
- e e - e sz sz vendedores pero con mas
#de vendedores contratedos @ #0e vendedores despeddos @ e — Totaltransfeides @) e i @

vendedores en el area 1.
® Se trabaja con la capacidad total en

PARTE3

i [ ][] [ ] produccion 19000.-,
AREAT AREAZ AREA 3 AREA1 AREA2 AREA3 . N .
(e pem—r—— e ———— Pedido de prést o plezo @ Total pagado cel péstamo a corto plazo @ % de ganancia por divicendo @) Dividendo por accién en centavos @ ) Se COﬂtrata 3 Obl’el’OS para poder
PARTE cubrir la rotacion de desercion de
obreros.
AREA 1 AREA 2 AREA3 AREA1 AREAZ AREAZ AREAT AREA2 AREA3 epésitos en Dlares Retito en Délates A A2 A3 . El. preC|O eS redUC|dO eﬂ el. area 1 a $
Produccion total en unidades (@ Obreros de produceién ordenados (@ Obreros de produccién despedidos (@) e g 0 0 Suspensicn de trabajadores @)

37 con el fin de vender el sobre stock
de productos terminados en esta

N | | [ ] [ ] [ [ [ ] area.

PARTE §

Nimero (D:"':‘Vis) Nimero [:ﬂ’:\‘:s) Cantidad en Délares merés por afo x 100 Caridad el pimer pago (%) Trim i prime pagd () Camtidsd de otros pagos Pagos extas por primer bono ) Se real.i za eL pago de dividen dOS para
e @ e @ B et e @ volver mas atractivo una accion en el
FIES mercado
L] l ] e Se pide 18000 kits optimizar costos
b e o = E—— Feapdecee T o S e No se realiza mejora de producto

ESTUDIOS / INFORMACIGN AMBIENTAL
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Decision 1

e En la primera decision determinamos la contratacion de 2 vendedores para poder fortalecer los esfuerzos de
comercializacion por que la estrategia pero no se determina bien el costos de de la sobre produccion y el salario de
los vendedores, todo esto con lleva a no poder terminar de vender lo proyectado. Nuestra accion al finalizar es 10.49

Decision 2

e El equipo no proyecta bien el flujo de caja para el final del trimestre por lo tanto el simulador nos realiza un prestamo
a Corto Plazo con un interes mas alto, se optimiza los costos de produccion vy logistica al realizar transferencias
optimizadas como grupo se toma la decision de realizar mayores esfuerzos de comercializacion en el area 1. Nuestra
accion al finalizar es 10.80

Decision 3

e Se decide bajar los precios en el area 1 para que exista un mayor rotacion de productos terminados debido al sobre
stock de productos terminados en el area 1, segun nuestra proyeccion de ventas consideramos que ya es necesario
realizar la ampliacion de planta en el area 1 debido que nos focalizamos en vender mayor cantidad de productos en
esta area par ello solicitamos un bono de $ 200000.- al final de este trimestre perdemos 1 vendendor por no tener la
cantidad necesaria de productos terminados. Nuestra accion al finalizar es 12.62

Decision 4

e En este trimestre se toma la decision de acopiar productos terminados con la finalidad de poder vender el
siguientes trimestre esto con la finalidad de optimizar los costos de tranferencia y almacenamiento, se
realiza el pago de dividendos $ 5.- con la finalidad de Volver mas atractivas nuestras acciones. Nuestra
accion al finalizar es 14.18
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Decision 5
e Para este trimestres se toma la decision de incrementar los esfuerzos de comercializacion en el area 1 donde se bajan los
precios en el area 1 para que exista un mayor rotacion de productos terminados debido al sobre stock de productos
terminados en el area 1, determinamos realizar un deposito de $ 60000.- de lo cual recibiremos interes estos influiran de
manera positiva en nuestro flujo de caja ya que son ingresos extras. Nuestra accion al finalizar es 16.81
Decision 6
® En este trimestre se toma la decision de acopiar productos terminados con la finalidad de poder vender el siguientes
trimestre esto con la finalidad de optimizar los costos de transferencia y almacenamiento es por ello que se incrementa los
precios , se realiza el pago de dividendos $ 5.- con la finalidad de Volver mas atractivas nuestras acciones, determinamos
realizar un deposito de $ 80000.- de lo cual recibiremos interes estos influiran de manera positiva en nuestro flujo de caja
ya que son ingresos extras.
e El equipo ya planifica las ultimas decisiones es por eso que se decide contratar 5 obreros para contar con 19 cuadrillas para
producir a una capacidad de 19000 unidades lo cual hos generara mas ingresos. Nuestra accion al finalizar es 17.20
Decision 7
e Se decide bajar los precios en las area para que exista un mayor rotacion de productos para este trimestre se trabaja con
una capacidad de 19000 productos terminados es por ello que se quiere vender todo lo que se produce ya que para la
ultima decision deseamos no tener stock de productos terminados pero no proyectamos bien las transferencias de
productos a las otras areas se manda en pocas cantidades es por ello que se pierde 2 vendedores en esta decision.
Nuestra accion al finalizar es 20.80
Decision 4
e Para ultima decision no se realiza la compra de kits, contratacion de obreros la intension es aplicar estrategia de ventas/por
ello solo nos enfocamos en vender la produccion del trimestre mas el almacén de productos terminados se optimiza todos
los gastos y costos posibles terminamos el simulador con un accion de 22.58
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POSICION DE LA FIRMA

Periodo

Firmas Periodo 8 Periodo 9 Periodo 10 Periodo 11 Periodo 12 Periodo 13 Periodo 14 Periodo 15 Periodo 16

Firma 1 9.76 11.16 11.65 13.72 16.10 18.43 20.72 22.03 23.56
Firma 2 0.76 10.49 10.80 12.62 14.18 16.81 17.20 20.80 22.58
Firma 3 9.76 10.32 9.89 10.89 12.56 13.34 11.43 13.70 16.70
Firma 4 9.76 9.82 8.03 4.64 4.66 4.43 2.50 2.94 3.09
Firma 5 9.76 11.04 10.68 11.00 12.11 9.48 7.39 8.07 12.06
Firma 6 9.76 10.41 10.28 10.46 10.72 10.95 10.54 10.65 10.91
Firma 7 9.76 10.41 10.28 10.46 10.72 10.95 10.54 10.65 10.91
Firma 8 9.76 10.41 10.28 10.46 10.72 10.95 10.54 10.65 10.91
Firma 9 9.76 10.41 9.85 7.46 2.00 2.00 2.00 2.00 2.00
Firma 10 9.76 10.59 11.03 11.20 12.54 13.59 11.85 13.72 15.62
Firma 11 9.76 10.41 10.28 10.46 10.72 10.95 10.54 10.65 10.91
Firma 12 9.76 10.41 10.28 10.46 10.72 10.95 10.54 10.65 10.91

Firma 13 9.76 10.33 10.56 11.85 11.57 11.54 10.63 9.98 7.01
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