
L ABSAG 2022
I N D U S T R I A :  R E T 0 5 2 0 2 2 _ 1 4

E Q U I P O  1 4  

I N T E G R AN T E S :  

A L U M N O :  S A N D R O  H O M E R O  VA R G A S  S A N C H E Z  

( U C O N T I  - P E R U )

A L U M N O : E L D I S  A L E X A N D E R  V I L L A N U E VA  C I E Z A

A S E S O R :  I N G H E R B E R T  V I L C H E Z B A C A



Se mira al inicio del 

concurso que se tienes 

ventas perdidas por no 

tener producto 

terminado en el área 1 y 

esto conlleva a perder 

vendedores, como tener 

producto terminado en 

las otra área y se genere 

costos de inventario.

De aquí empezamos a 

tomar decisiones



•DECISIÓN 1:

En esta primera decisión se decide contratar 3 

trabajadores para tener mayor potencial de ventas, 

como mejorar el producto para tener mayor calidad y 

se venda mas productos terminados.





•DECISIÓN 2

•Ya no se decide mejorar el producto por 

observar los resultados que se obtenían pero se 

decide aumentar publicidad en el área 1 para 

mayores ventas en esta área.





•DECISIÓN 3

Se decide mejorar productos una vez más 

para aumentar nuestra cantidad de ventas y 

se comienza a decidir la ampliación de la 

producción.





•DECISIÓN 4

•Se aumenta los precios de venta de los productos 

para evitar perdidas de vendedores y de ventas 

pero también que se venda la mayor cantidad de 

productos para tener más ganancias.





•DECISION 5

•Al ver como se esta vendiendo los productos se 

decide bajar gastos en marketing para no tener 

perdidas de ventas, se mantiene constante los 

precios de venta y se decide enviar más productos 

a otra áreas.





•DECISIÓN 6

•Se hace un incremento de planta para aumentar la 

cantidad producida, así como se aumenta el precio 

de venta para ir a la par y no desbalancear nuestras 

decisiones que podrían afectar a la industria





•DECISIÓN 7

•Se sigue aumentando el precio del producto por 

ver que se esta obteniendo perdida de 

vendedores, se empieza a producir 20000 

unidades y en el marketing lo mantenemos 

constante.





• DECISIÓN 8

•Aumentas el marketing para vender más 

productos, reducimos precio en el área 1 para 

vender más productos en esta área y y ya no se 

ordena obreros por ser la última decisiones.





Como se puede ver en 

el recuadro se alcanzó 

el segundo puesto a 

nivel general con un 

precio de 25.45 



•Con estas decisiones se llegó a ocupar uno de los puestos 
del concurso LABSAG, estamos orgullosos de lo que 

logramos porque pudimos aplicar lo que se nos enseño en la 
universidad en las distintas áreas y ver los resultados que se 

obtuvieron.

GRACIAS


