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Se utilizo la cantidad correcta de compra de
maquinaria y planta

ESTRATEGIAS

Se aprovecho eficientemente los valores
negociables

Se utilizo el precio mas alto para ventas en
todas las desiciones



Incentivar a los accionistas mediante el pagó
de los dividendos 

ESTRATEGIAS

Adquirir los proyectos de inversión  con el
fin de optimizar recursos y reducir los
costos

Se utilizo el precio mas alto para ventas en
todas las desiciones 



Se utilizo la cantidad correcta de compra de
maquinaria y planta

ESTRATEGIAS

Se aprovecho eficientemente los valores
negociables

Se utilizo el precio mas alto para ventas en
todas las desiciones



Se compro inversiones del proyecto A

DESICION 1

Se compro inversiones del proyecto B

Se compraron valores negociables

Producimos 100.000 unidades a un precio de 106



DESICIÓN 2
Se vendieron valores negociables
Descuento del 1% en cuentas por cobrar
Se realizo emision de bonos
Se compro capacidad de planta y maquinaria
Compra de proyectos A y B
Produccion de 100.000 unidades
Precio de 106



DESICIÓN 3
Se vendieron valores negociables
Descuento del 1% en cuentas por cobrar
Se tomo un préstamo a 3 años de plazo
Se realizo emisión de Bonos a largo plazo
Se compro capacidad de planta y maquinaria
Se compro el proyecto de inversión B
Se produjo 100000 unidades a un precio de 106



Se utilizo descuentos de 1% en cuentas por cobrar

DESICION 4

Se compro inversiones del proyecto A

Se compraron valores negociables

Producimos 103.000 unidades a un precio de 106

Se compro inversiones del proyecto B



DESICIÓN 5
Se vendieron valores negociables
Descuento del 1% en cuentas por cobrar
Se realizo Prestamo de Largo Plazo
Se realizo emision de bonos
Se compro capacidad de planta y maquinaria
Compra de proyecto B
Produccion de 103.000 unidades
Precio de 106



DESICIÓN 6
Se compraron valores negociables
Descuento del 1% en cuentas por cobrar
Se compro el proyecto de inversión A y B
Se produjo 103.000 unidades a un precio de 106



Se utilizo descuentos de 1% en cuentas por cobrar

DESICION 7

Se compro inversiones del proyecto A

Se compraron valores negociables

Producimos 103.000 unidades a un precio de 106

Se compro inversiones del proyecto B

Se compro maquinaria



DESICIÓN 8
Se vendieron valores negociables
Descuento del 1% en cuentas por cobrar
Se realizo Prestamo de Largo Plazo
Se realizo el Pago de Dividendos
Se compro capacidad de planta y maquinaria
Compra de proyectos A y B
Produccion de 99.000 unidades
Precio de 106



DESEMPEÑO DE LA INDUSTRIA



RESULTADOS GENERALES



RESULTADOS GENERALES



CONCLUSIONES
La participación en el simulador representó una experiencia valiosa que
fortaleció nuestro perfil profesional, permitiéndonos aplicar conceptos clave
de gestión empresarial en un entorno práctico.
Desarrollamos habilidades blandas esenciales, como el trabajo en equipo, la
comunicación y la toma de decisiones bajo presión, aspectos fundamentales
en el ámbito laboral.
La colaboración entre los miembros del equipo resultó ser una ventaja
significativa, ya que permitió compartir conocimientos, distribuir
responsabilidades y lograr mejores resultados.



CONCLUSIONES

Comprendimos que la gestión financiera eficaz se basa en la proyección de
flujos de caja y resultados económicos, lo cual facilita la anticipación de
escenarios y mejora la calidad de las decisiones.
Finalmente, identificamos la importancia de ajustar la capacidad de
producción a las demandas del mercado en cada período, como un factor
clave para mantener la eficiencia y la competitividad de la empresa.
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